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概述  

 
我们的主要优势如下: 
 

 
 
BeefLedger项目的贡献是通过BeefLedger 代币以下简称“BEEF”来邀请加入这个以行业为基础

、研究支持、资产支持的生态系统，并拥有多年的行业经验和经验。  

总量只有  888,888,888 BEEFs（牛币）  .  

 
 
 

考虑到消费者对安全食品的需求，以及在道德上生产的、生态可持续的食品，没有什么比通过
数字加密货币和智能合同的数据丰富的承载能力更好的奖励良好实践和改进影响的方法了。这
是我们对21世纪价值创造的版本，它将技术转化为满足地球的需求和人类的要求。 
牛肉币是消费者购买牛肉的方法，而牛肉是由牛肉分类系统的认证系统所认证的。如果没有牛
肉币，消费者就无法确定产品的来源。其他系统用户（如屠宰场、运输商、食草动物等）将受
益于区块链可能带来的简化支付。 
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1. 介绍  

 

1.1. 食品安全和追求卓越  

 

1.2. BeefLedger 概述  

 
• 产品替代 : 除牛肉以外的产品代替牛肉; 

• 原产地误传 : 来自世界某地的牛肉被澳大利亚的牛肉取代（因为澳大利亚牛肉比世界其他地方的牛肉更有

价值）; 
• 切割代替 : 在哪里使用蛋白质粘合剂来“制造/制造”的主要切割，例如肋骨片，从肉类废料中获取的眼片

。 

1.3. 六个成果  
BeefLedger平台提供了6个核心成果。这些都是:: 

1. 对牛肉的信心来源; 
2. 提高品牌价值和供应链盈利能力; 

3. 精简支付和确保现金流动稳定; 

4. 减少肉类欺诈风险，提高生物安全透明度; 

5. 及时反馈给生产者，以推动持续改进;  

.来自亚洲、尤其是中国的澳大利亚牛肉需求一直在增长。 

满足这一需求的生产者和供应链，以满足当今消费者的道德和生态期望的方式存在着，并且将会得到丰厚的回报。 

起源自这个核心，BeefLedger不仅仅是一个词，而是一个能够产生新价值并公平、透明地分配它的系统。 

我们需要激励追求卓越。BeefLedger就是在做这样的事情。 

粮食安全是对澳大利亚初级产品和下游增值产品的需求的关键驱动因素，这些产品来自亚洲不断壮大的中产阶级市
场，尤其是中国。随着中国财富的增长，对进口牛肉的需求也在增长。 

澳大利亚作为清洁和安全食品生产商的名声很好。消费者越来越想知道，并对他们的知识有信心，对产品及其来源
有信心。原产地、真实性、严格的道德标准和对安全的担忧是消费者对澳大利亚食品产品感兴趣的主要因素。 

BeefLedger 是一个完整的来源，区块链安全和支付平台。它的设计目的是为了支撑澳大利亚牛肉供应链的价值
增长、盈利能力和可持续性。食品欺诈是一项大生意 

在全球范围内，食品欺诈是每年400亿美元的问题。来源：SSAFE和普华永道;John Spink（2014）密歇根州立大
学 

认证来源使牛肉供应链能够直接解决来源风险的三个主要方面，即： 
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6. 在生态、社会和经济影响等领域提高透明度. 

1.4. 来源=4个赢  
在实现这些结果的过程中，BeefLedger平台展示了关键行业利益相关者的实际“胜利成果”。.  
• 对于消费者来说，BeefLedger可以确保更好的、经过验证的产品;; 
• 对于生产者来说，BeefLedger确保了更好的价值捕获; 
• 对于加工者和其他供应链参与者来说，BeefLedger确保了一个公平和稳定的供应链，并获得了追求卓越的回

报;;  
• 对监管机构而言，BeefLedger提供了透明的合规和审计系统，以确保在食品安全和生物安全管理等领域遵守

社区和监管方面的预期和要求 
• 对于数据收集者和提供者——我们称之为数据的数据——强大的数据提供了一个透明的、负责任的机会来对数

据价值进行评估。. 
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2. 发展战略、范围和市场途径 

图1总结了BeefLedger总体的生态系统 

图1 

 
 
 
 

图2（下图）总结了连接数据与模拟过程的关键路径。这显示了当前的牛肉标签系统，通过屠宰和加工，然后进入

包装，最终与零售中心的消费者进行互动。其中产品信息、消费者反馈和支付通过微信支付系统等数字货币平台实

现。 
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图2 

 

	

2.1. 发展蓝图  
在接下来的活动中，将主要通过以下各种途径来部署资源： 
1. 2018年6月推出牛肉币（ICO）; 
2. 将系统嵌入至少一个独立的供应链，在12个月内（Beta）交付交易功能; 
3. 创建一个易于使用的用户帐户管理系统平台; 
4. 创建一个利益相关者参与平台，使平台用户能够相互通信（点对点;推荐;评级），以及平台开发人员通过主动

参与、用户社区组等方式与用户保持持续的沟通循环; 
5. 生物安全机构的安全协议，即系统和平台提供可接受的来源数据，并对食品安全和出口认证和治理目的进行审

计合规; 
6. 创建一个支付平台，能使法定货币、加密货币和混合多货币交易得以实施; 
7. 与中国的交易对手和/或中介机构达成安全跨境支付协议，利用以太坊支付平台（特别是在买方银行支持的批

发交易中实现）; 
8. 通过与国际货运代理的API，完成一个数据集成框架/操作协议，以实现无缝数据和表单处理和审计能力。 
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3. 市场需求和机会  

3.1. 市场容量  

 

 图3  

 

 
 

 

 

 

 

 

目前，澳大利亚的牛大约有2700万头。每年大约有700万头被屠宰。 

过去4年，澳大利亚向中国出口牛肉的数量大幅增加。出口总值为73.73亿美元。其中绝大部分被冷冻（89%），其
余部分被冷藏（11%）。澳大利亚牛肉占到中国直接进口牛肉的20%左右。 

过去20年，亚洲国家——尤其是中国——的快速经济发展改变了这些市场的粮食生产和消费的性质。 

不断增长的实际收入、快速的城市化、生活方式的改变、新的烹饪方法的可用性、以及消费者口味和偏好的变化，
一直是进口食品产品增长的主要驱动因素。在高质量的蛋白质中尤其如此，在这种蛋白质中，牛肉被认为是首选的
产品（图3）。 

根据拉博银行（2017年3月）最近的一份报告，中国对2020年的动物蛋白展望：需求、供应和贸易的增长。]: 
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2017年，中国的牛肉产量预计将下降。（然而），到2020年，该行业每年仍将以1%到2%的速度

增长。这将导致未来几年进口增长。到2020年，进口预计将占总供应量的20%以上。 
在数量方面，值得注意的是： 

• 中国的人均牛肉消费量为6.1公斤或12.2磅（2016年）。人均消费量为47%; 

• 相比之下，香港的人均资本消费为57.1公斤（114.3磅）。随着中国家庭财富的增加，人均消费的增长是可以

预期的; 

• 如果香港的需求有任何指导意义的话，我们可以预期中国的消费总量将会大幅增长（图4）。在这种环境下，

食品欺诈的挑战上升了一个等级。 

 图4  

 

 
 
 

3.2. 多元化  
水平的多样化利用核心平台进入其他的蛋白质链，然后再到其他的食物，是底层的牛分类体系结构的逻辑水平应用

。在这方面，正在开发的底层平台体系结构，使健壮的凭证来源和支付工具能够被移植到其他应用领域，并提供少

量的定制。（这将创造未来的收入） 
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4. 我们的优势  

BeefLedger 有三个核心优势: 
1. 我们可以使用我们自己的供应链资产; 
2. 我们在一个强大的研究和发展机构生态系统中运作，与著名的高等教育和研究机构有着紧密的联系; 
3. 我们已经建立了我们自己的初始用户社区，作为基础网络的开发和未来实现的基础平台。 

我们的合作伙伴包括: 

• 研究机构 
o 詹姆斯库克大学 (昆士兰州); 

o 食物智慧合作研究中心（由澳大利亚联邦政府资助） 
o 奥创新政策与实践研究所，科廷大学（西澳大利亚） 

• 牛肉产业 
o CommBeef加工——澳大利亚的一种牛肉屠宰场 
o 北部河流肉类公司——澳大利亚的屠宰场经营者; 
o 澳大利亚的经济农场，优质的生产者和黑安格斯牛的饲养者; 
o Blue Lake Station，一位获奖的牛肉生产商和饲养场经营者; 

• 技术和专家 
o 飙升科技有限公司，一个全球区块链生态系统开发者; 
o ASTA，一家领先的IT开发公司; 
o 一家澳大利亚领先的包装公司; 
o TSW Global，一个非常受人尊敬的分析实验室，专门研究可追溯性、起源和供应链取证; 

 
我们的合作伙伴一直在增长。可以添加任何新伙伴........... 
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5. 牛肉币  

BeefLedger将会发行牛肉币，这是一种网络币，将在“BeefLedger”区块链上被追踪。为了从原产地认证、客

户反馈和支付简化服务中获得最大利益，牛和牛肉的买家和卖家将需要利用牛肉代币作为平台的支付手段和数据访

问和转移支付方式。 

5.1. 引领价值  
牛肉币是基于区块链的交易平台和肉类供应链相关企业和公司的基础。我们设想了一个未来，在这个未来中，一个

新兴的开发人员网络将被激励，以改进并帮助维护一套工具和应用程序，这些工具和应用程序位于强大的数据线程

的后面。通过这种方式，牛肉币产生了平台粘性和网络增长效应：那些使用牛肉币在牛肉分类体系结构上开发有用

基础设施的人将增加其价值，从而进一步激励改进工具和应用程序库。 
除了用户开发者生态系统中隐含的价值增长的良性循环之外，牛肉币还具有其他关键价值驱动因素，这些驱动因素

与源数据本身的价值之间的交集，以及产生其需求的资产和活动之间的交集。这些问题出现在以下主要领域 
1. 在供应受限的情况下，对牛肉的需求不断增长，以及有限数量的牛肉代币; 
2. 以可靠的来源数据为基础的对“心灵的平静”和道德采购的需求不断增长; 
3.  在由有形资产（如屠宰场）固定的供应链基础设施中进行的活动中作为牛肉币的接收地; 
4. 支付简化，从而实现货币化的成本削减; 
5. 生产者能够获得直接的反馈和与最终用户社区的接触，为生产者、消费者和他们周围的社会群体之间的忠

诚价值和善意价值创造新的机会。 
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牛肉币的销售 
在“BeefLedger”生态系统中，将会有888 888,888个牛肉代币。这些将通过一个结构化的销售计划提供。详细情

况如下： 

阶段  日期  代币分配  牛币数量  以太坊与牛币比
例价值  

比特币与牛币比例
价值  

预售  预售结束日期     

第一阶段  3月31日 15% 133,333,333 0.00001296 : 1 0.00000075 : 1 

第二阶段  5月31日 15% 133,333,334 0.00002159 : 1 0.00000125 : 1 

第三阶段  6月30日 10% 88,888,889 0.00003239 : 1 0.000001875 : 1 

开盘 / 上市  2018年六月      

剩余代币       

分配给合作伙
伴  

 30% 266,666,666   

由创始公司保
留，用于资助
未来的交易成
本及未来的成
长和扩张的保
障流动性  

 30% 266,666,666   

总量   100% 888,888,888   

开盘价位      0.00000288 

 

5.2. 代币保留  
所有的牛肉代币中有45%将被保留： 
• 为合作伙伴提供15%（133,333,333个牛币），以支持该平台的持续发展; 
• 为使该公司成为最后债权人，在必要时保持流动性，30%（266,666,666）是为了使其成为最后债权人。 

5.3. 牛肉币的发行  
我们的开盘活动将在2018年6月期间，从你的以太坊或飙升币来交换牛币。出售期间未售出的代币将被添加到牛肉

分类有限的币中。 

5.4. 牛肉的流动性  
牛币与飙升币结合，因此当用户不需要持有牛币时，就可以为用户提供流动性。至少有一种国际加密货币交换平台

可以进行加密-加密交换。 
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6. 团队  

6.1. 管理  
以下组成的董事会将管理“BeefLedger”： 

姓名和职位  背景  

鲍韶山 

董事兼CEO 
鲍韶山是“友谊城市合作伙伴有限公司”的创始人，他在创新业务和项目管理和开
发方面拥有20多年的经验。他的经验涵盖了供应链的整合，包括牛肉行业、电信
、基金管理、房地产开发（在不同领域）、能源和自然资源、大数据分析和系统
再造。他是澳大利亚地区创新生态系统的公认领导者。他是詹姆斯库克大学的兼
职研究员;在创新、创造力和领导力方面发展和教授MBA课程;是国际多学科设计
杂志“她记”的同行评审讨论会的成员;他是创新NQ公司的创始人和执行成员，该公
司是一个地区孵化器和合作办公空间，总部位于昆士兰州北部的汤斯维尔。最近
，领导协会表彰了他在非营利领域的工作，当时他是澳大利亚领导力卓越奖（
2017）的地区决赛选手。 

鲍韶山是一个区块链思想的领导者，并被邀请定期谈论这项技术的会议，以改变
农业综合企业和地区经济。 
 

Mark Dunworth 
董事 

Mark Dunworth是一位成功的商人，位于昆士兰州北部的汤斯维尔，在过去的

30年里，他发展了一套综合性的企业。2015年，他加入了友谊城市伙伴有限公司

，成为其北昆士兰州的董事。他是Comm加工有限公司的一名董事，负责供应链

集成的战略和运营方向，这是在混合牛肉的保护伞下进行的。Mark的“接地气”的
经历将是对“BeefLedger”项目取得实际成功的宝贵贡献。 

Charles Morris 
董事 

Charles 是一名金融专家，在商业和企业融资方面有超过30年的经验。他的专长

在于确保遵守相关法律，并为商业融资需求提供创新解决方案。 

Ross Honeyman  

(公司秘书) 
Ross是金融服务业从业40年的资深人士，他在公司治理方面的经验，以及对产

品供应链的详细了解，将为“BeefLedger”项目的完整性和相关计划增添更多的

活力。 

 


